TRANSFORMATION DE PARKINGS PUBLICS EN

HYPER-CENTRE DE MONTPELLIER

Client |ISA3M

En groupement avec EXM

OBJECTIFS DE LA MISSION :

La Société d’Aménagement de Montpellier Méditerranée Métropole
(SA3M) porte pour la métropole un projet ambitieux de mise en valeur
de la rue Foch, seule rue circulée au coeur de I’'hypercentre
montpelliérain (« I'Ecusson »). Dans ce cadre la SA3M a confié au
groupement Sareco / EXM une étude visant a transformer
fonctionnement des deux parkings publics souterrains situés de part
et d'autre de la rue Foch.
Les objectifs étaient :

= Réduire la circulation voiture en surface rue Foch, "'

» Réduire lI'offre en stationnement dans les parkings tout
en préservant le bon fonctionnement du quartier dans
une réflexion d’ensemble, i

» Proposer des nouveaux usages en souterrain et en
surface
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CONTENU DE LA MISSION

150 p. vélo * Etat des lieux du fonctionnement actuel des
e parkings Foch /marché aux Fleurs et Arc de
Triomphe,

250
visiteurs

150 résidents

150 petits rouleurs

rsidens _ — * Analyser I'évolution de l'occupation des parkings

(abonnés + visiteurs) et prospective,

parking Foch Préfecture i Parking Marché aux fleurs

Coupe de principe d'un des scénarios de

fonctionnement proposés pour le parking Foch / « Déterminer les contraintes et opportunités

marché aux fleurs | Source : Sareco / EXM d'aménagement pour des nouveaux usages et
Impact pour le maintien du bon fonctionnement des
== Résident === Travail CovID parkings,
Nombre dsbonnés = * Faire des scénarios de fonctionnement des
Source : Effis am 8L . . .. . s .
- 2w om - parkings : modification des entrées, des sorties,
N des circulations internes, accueil des vélos des
Foch - — PMR, des 2 roues motorisés, évolution des types
o d'abonnements, autres programmation (data
center, espace livraison...),
w " « Evaluer les effets de chaque scénario sur la
e e w circulation rue Foch, et sur le bilan financier,
100 ~E5 - 102 C 101 Z . e o oqe . N
et * Evaluer la faisabilité juridique et financiere de

me ows om wm om chacun des scenarios.
Analyse de I'évolution de la fréquentation par
les abonnés | Source : Sareco
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